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CONTATO 

PAULO CESAR BATISTA JUNIOR 
Master Business of Administration em Gestão Estratégica de Marketing 

 

                                        

https://goo.gl/gvoETT       19 9 8113-1455        kairos.pc@gmail.com 

Data de nascimento: 02 julho de 1985 – Casado – 01 filho  

Avenida das Andorinhas, 477, Jd.das Andorinhas - Campinas/São Paulo 

MBA em Gestão Estratégica de Marketing | junho 2016                    
Faculdade Devry Metrocamp (Campinas) 
Prêmio Marketplace Game Business Administration. 
 
Bacharel em Publicidade e Propaganda – Comunicação Social | junho 2013                    
Faculdade Devry Metrocamp (Campinas) 
Prêmio Projeto de Conclusão de Curso de Comunicação Integrado. 

 
Toyota Empilhadeiras |março 2019 – atual 
Representante Comercial            
Venda técnica de equipamentos para movimentação logística. 
 
Mapel Empilhadeiras | abril 2013 – dezembro 2018 
Representante Comercial            
Venda técnica de equipamentos para movimentação logística. 
 
Mapel Empilhadeiras | março 2008 - março 2013 
Analista de Marketing  
Criação e desenvolvimento do departamento de marketing. Elaboração de ações 
estratégicas. 
 
ACS - Algar Call Center Service | abril 2007 – janeiro 2008 
Vendedor Ativo  
Vendas de plano celular Tim Brasil, modalidade ativo através do sistema de 
telemarketing.  
 
 
 

● Inglês - intermediário |cursando 
● Espanhol - básico 
 

Photoshop 

Illustrator  

Indesign 

After Efects 

Corel Draw 

PowerPoint 

Word 

Excel 

● Infraero – Aeroporto Viracopos | outubro 2010 e novembro 2011   
● Papirus Papéis Recicláveis | julho 2011 
● Volvo do Brasil Veículos Ltda |setembro 2010 
 
Tema: Operação de equipamentos para movimentação logística visando segurança. 
 
 

Sólida experiência em estratégia de marketing desenvolvidos para área comercial, realizado principalmente no 
segmento logístico. Gestão de planos e ação com metas e indicadores, input de novos clientes, negociação, campanhas 
e eventos internos, gerenciamento de mídias sociais, relacionamento com cliente e impressa, controle de resultados 
e desempenho. Habilidade de relacionamento interpessoal, poder de negociação, postura consultiva e interlocução.  

● Sipat – Segurança em Operação com Empilhadeiras | 16h - 2011 
● Sebrae Gestão Empresarial Orientação Para Crédito | 16h - 2001 
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